
PROGRAM PREZENTACE

1. KLÍČOVÉ OTÁZKY STRATEGIE 
• PROČ JI VŮBEC DĚLAT?
• KDO? SBU - LIMITY
• PRO KOHO? KDO JE KLIENT?
• NA JAK DLOUHO ? TIMING

2. CO MÁ STRATEGIE OBSAHOVAT? 
3. JAK ZAJISTIT, ABY TO FUNGOVALO, 

PROCESY
4. DISKUSE



PRO KOHO? KDO JE KLIENT?

1. AKTIVNÍ NNO V KRAJI 
2. POLITICI
3. PARTNEŘI
4. VEŘEJNOST
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NEZMĚNILY SE PODMÍNKY?

ŘEŠÍME SKUTEČNÉ 
PRIORITNÍ PROBLÉM?

JE DOSAŽENÍ CÍLŮ REÁLNÉ?

PRIORITY

CÍLOVÉ HODNOTY

PROGRAMY

PROJEKTY

VIZE

ANALÝZA

KORESPONDUJE PROJEKT S 
PROGRAMEM?

ODPOVÍDÁ STRATEGIE 
NAŠÍ VIZI?

ŘÍDÍME PROJEKTY DOBŘE?

ZPĚTNÁ VAZBA



VIZE

• Aktualizovaná vize (čeho chce neziskový sektor v kraji 
dosáhnout v dlouhodobém horizontu – do 2020):

• být zdrav ě fungujícím organismem, pružn ě 
reagujícím na pot řeby obyvatel kraje

• být sebev ědomým a respektovaným partnerem pro 
veřejnou i podnikatelskou sféru

• být vyhledávaným pro svoji profesionalitu, 
efektivitu a kvalitu služeb

• nabízet možnost smysluplného uplatn ění
• být základním kamenem ob čanské spole čnosti



PROGRAMY STRATEGIE

• Strategie (NNO mají vlastní strategie a jsou zapojeny do Stra tegie 
udržitelného rozvoje NNS kraje)

• % NNO s vlastní strategií
• %zapojených do Strategie NNS

• Zajištění dlouhodobě stabilních lidských a finančních zdrojů (jejich 
udržitelnost)

• Objem získaných finančních zdrojů
• Počet členů NNS roste (neklesá)

• Vzdělávání (Vytvo řit komplexní systém vzd ělávání, úsp ěšně fungující, 
schopný rozvoje)

• Počet vyškolených
• Počet vzdělávacích programů

• Spolupráce (uvnit ř a ven)
• Počet NNO ve střešní organizaci (KOUS nebo jiná zastřešující 

organizace)
• Počet smluvně potvrzených partnerství
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STRATEGIE NNS KV PROCESY

PROGRAMY 
PROGRAMY 

PROGRAMY 
PROGRAMY 

STRATEGIE NNS 
KRAJE VYSOČINA DO 
ROKU 2015

RÁMCOVÁ SMLOUVA 
O SPOLUPRÁCI
MEZI KOUSem

A KRAJEM VYSO ČINA

AKCEPTOVANÉ POŽADAVKY

AKČNÍ PLÁN NA 1 ROK

AKTIVITY, KTERÉ 
ZAJIŠŤUJE KOUS 

přímo nebo s  
PARTNERY

AKTIVITY, KTERÉ 
ZAJIŠŤUJE KOUS 

ve spolupráci s 
KRAJEM  

PŘÍLOHA SMLOUVY
NA OBDOBÍ

FORMA KONTROLY 
A VZÁJEMNÉ 
KOMUNIKACE

OBSAH PŘÍLOHY
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CO BYCHOM SI PŘÁLI, 
INTUICE

CO JE REÁLNÉ, 
CO JE KRYTÉ ZDROJI
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JAK ZAPOJIT 
NEZISKOVKY?

JAK ZAKOMPONOVAT NÁZORY 
NEZISKOVEK DO STRATEGIE?



Děkuji za Vaši pozornost

Ing. Dalimil Vítek
ADADADAD VISION, s.r.o.
www.advision.cz
dali@advision.cz


